
1   

NOVA 
STUDIO PENTA  
DOTTORI COMMERCIALISTI ASSOCIATI 
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Da oltre trent’anni  
al servizio dei nostri Clienti 
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LE NOSTRE PAROLE CHIAVE 
#Professionalità 

 
Dottori Commercialisti 
altamente qualificati con 
competenze nei più vari 
ambiti di specializzazione, 
con un approccio 
fortemente orientato al 
cliente, alle sue necessità e 
criticità, anticipando in 
maniera proattiva le 
esigenze di chi ci ha scelto. 
 

#Esperienza 
 
Dal 1984 Studio Penta 
assiste ed affianca i propri 
Clienti, fornendo servizi 
professionali qualificati alle 
piccole e medie aziende, ai 
gruppi societari nazionali e 
internazionali, ed ai 
professionisti, ma anche 
alle persone fisiche per la 
pianificazione fiscale dei 
patrimoni di famiglia. 

#Innovazione 
 
Siamo impegnati ogni 
giorno in un costante 
aggiornamento 
professionale che ci 
permette di rimanere al 
passo con le novità fiscali e 
legislative, ma anche con 
le più recenti innovazioni 
tecnologiche, per rendere 
un servizio più ampio, 
immediate e produttivo per 
i nostri Clienti. 
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I  SOCI 

DOTTORE COMMERCIALISTA 
REVISORE LEGALE 

DOTTORE COMMERCIALISTA 
REVISORE LEGALE 

DOTTORE COMMERCIALISTA 
REVISORE LEGALE 

A l e s s a n d r a  G u a l a n d r i  V i t t o r i o  B e r g a m i n i  S t e f a n o  S e l m i  
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DOTTORE COMMERCIALISTA 
REVISORE LEGALE 

I  SOCI 

R i c c a r d o  A u r e l i  

DOTTORE COMMERCIALISTA 
REVISORE LEGALE 

DOTTORE COMMERCIALISTA 
REVISORE LEGALE 

DOTTORE COMMERCIALISTA 
REVISORE LEGALE 

I v a  M a n f r e d i n i  D o n a t e l l a  M e l l o n i  L u c a  S e l m i  
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DOTTORE COMMERCIALISTA 
REVISORE LEGALE 

I  COLLABORATORI 

C h i a r a  S i l i n g a r d i  

DOTTORE COMMERCIALISTA 
REVISORE LEGALE 

DOTTORE COMMERCIALISTA 
REVISORE LEGALE 

DOTTORE COMMERCIALISTA 
REVISORE LEGALE 

L i s a  G a l a n t i n o  O r i e t t a  Va n d e l l i  S t e f a n o  B e r s e l l i  
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DOTTORE COMMERCIALISTA 
REVISORE LEGALE 

I  COLLABORATORI 

C r i s t i n a  B e r g o n z i n i  

DOTTORE COMMERCIALISTA 
REVISORE LEGALE 

DOTTORE COMMERCIALISTA 
REVISORE LEGALE 

DOTTORE COMMERCIALISTA 
REVISORE LEGALE 

E l i s a  G u e r r a  Va l e n t i n a  F e r r a r i  S i l v i a  R e b e c c h i  
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DOTTORE COMMERCIALISTA 
REVISORE LEGALE 

I  COLLABORATORI 

C e c i l i a  L i n d n e r  

DOTTORE IN  ECONOMIA 
MERCATI E MANAGEMENT 

V i n c e n z o  B e l l a v i a  A l b e r t o  S e l m i  A l b a  T i t t i  
DOTTORE IN DIREZIONE 

AZIENDALE INTERNATIONAL 
MANAGEMENT  

DOTTORE IN  ECONOMIA 
AZIENDALE 
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AMMINISTRAZIONE 

LO STAFF 

S i l v i a  B o n i  D a n i e l a  B e n a t t i  D a n i e l a  G a r i s e l l i  L u i s a  Z o b o l i  

CONTABILITA’ AMMINISTRAZIONE CONTABILITA’ 
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SEGRETERIA 

B a r b a r a  B e l l o n i  M o n i c a  G r a s s o  M o n i c a  M o n t a n a r i  

SEGRETERIA CONTABILITA’ 

LO STAFF 
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I M P R E S E  E  S O C I E T A ’  

COSA FACCIAMO 

P R O C E S S I  E D  
O R G A N I Z Z A Z I O N E  

B I L A N C I  E  C O N T R O L L O  
D I  G E S T I O N E  

S T R A T E G I E  E  M E R C A T I  C O N S U L E N Z A  F I S C A L E  E  
T R I B U T A R I A  

S E R V I Z I  C O N T A B I L I  E D  
A M M I N I S T R A T I V I  



12   

PA S S A G G I O  G E N E R A Z I O N A L E  

ATTIVITA’ PECULIARI 

S TA R T  U P  

N U O VA P R I VA C Y -  G D P R  

B U S I N E S S  I N T E L L I G E N C E  
G E S T I O N E  E  VA L O R I Z Z A Z I O N E  

 PAT R I M O N I  

I N T E R N A Z I O N A L I Z Z A Z I O N E  
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PASSAGGIO 
GENERAZIONALE 

• Oggi il 23% dei leader di aziende familiari ha più di 70 anni  
• ll 18% delle imprese familiari prevede un passaggio generazionale nei prossimi 5 anni  
• Solo il 30% delle aziende sopravvive al proprio fondatore 
• Solo il 13% arriva alla terza generazione 
• In Italia il 65% delle aziende con fatturato superiore ai 20 milioni di euro è costituito da 

aziende familiari 
 

D AT I  D I  FAT T O  

Verifica delle SETTE CONDIZIONI per un passaggio generazionale di successo 
Valutazione ed implementazione della struttura più adatta (HOLDING, TRUST, 
FONDAZIONE) e della modalità più adatta (donazione, cessione quote, patti di famiglia,..) 

L A  N O S T R A  AT T I V I TA’  
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VALORIZZAZIONE 
PATRIMONI 

Lo Studio offre assistenza, sia a società che persone fisiche, per la gestione e la valorizzazione dei 
Patrimoni Immobiliari, attuata attraverso la locazione e compravendita di fabbricati, la 
trasformazione urbanistica di terreni ed altre operazioni immobiliari, con particolare focus sugli 
aspetti fiscali, finanziari ed amministrativi 

PAT R I M O N I  I M M O B I L I A R I  

Assistiamo i clienti nella definizione dell’asset allocation, la valutazione e selezione dei 
gestori, la verifica dei rendimenti effettivi, fornendo assistenza contabile e fiscale, con una 
particolare attenzione alla valorizzazione del rendimento del patrimonio e alla pianificazione 
dei passaggi generazionali, utilizzando allo scopo gli strumenti più moderni ed efficienti, quali 
patti di famiglia, trust, holding, fondazioni, ecc. 

PAT R I M O N I  M O B I L I A R I  
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INTERNAZIONALIZZAZIONE 

Assistiamo le imprese italiane che hanno rapporti consolidati con l’estero, o che vogliono penetrare i 
mercati esteri attraverso la costituzione di uffici di rappresentanza, stabili organizzazioni, branch o 
filiali, in relazione a tutti gli aspetti legali, contrattuali, economici e fiscali (lettere di intento, NDA, 
contratti, patti parasociali, accordi commerciali,..) 
In particolare ci occupiamo della pianificazione, della redazione del business plan, della costituzione 
della società all’estero, del controllo anche diretto delle partecipate estere. 

A S S I S T E N Z A  A L L E  I M P R E S E  N A Z I O N A L I  

Forniamo consulenza ad investitori esteri che intendono costituire branch e filiali in Italia, con riguardo 
a tutti gli aspetti fiscali, contrattuali, nella redazione dei report periodici. 
Gestiamo in totale outsourcing gli uffici amministrativi per conto dei clienti esteri 
Analizziamo tutti  gli aspetti del transfer pricing, (Documentazione nazionale e Masterfile) 
Proponiamo interpelli disapplicativi CFC alle Autorità compententi 

A S S I S T E N Z A  A G L I  I N V E S T I T O R I  E S T E R I  
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START UP 

Aiutiamo i nostri clienti a verificare l’esistenza dei requisiti previsti dalla legge 

V E R I F I C A  D E I  R E Q U I S I T I  P E R  S TA R T  U P  I N N O VAT I VA  

B U S I N E S S  P L A N  

Ogni Startup per partire ha bisogno del proprio Business plan, non solo per verificare la 
realizzabilità della idea, ma anche per tenere monitorato l’avanzamento del progetto. 
Esso è indispensabile per accedere a bandi di finanziamento 

F I N A N Z I A M E N T I  
Assistiamo le aziende nel selezionare e compilare bandi per finanziamenti a fondo perduto o 
cofinanziamento 
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NUOVA PRIVACY - GDPR 
Dare ai cittadini europei un controllo completo sui propri dati personali 
Semplificare il quadro normativo per le imprese che gestiscono tali dati 

F I N A L I TA’  

S A N Z I O N I  
Il GDPR introduce sanzioni per le aziende che non rispettano il regolamento, che possono 
ammontare fino al 4 per cento del fatturato annuale globale o a 20 milioni di euro.  
Un’azienda è passibile di sanzione se, per esempio, non ha policy adeguate per il consenso 
al trattamento dei dati personali 
Per i primi 8 mesi, e quindi fino al 19 Maggio 2019, il Garante tiene conto ai fini delle sanzioni 
della fase di prima applicazione. 
 

P U N T I  C H I AV E  
Regolamento UE 2016/679 entrato in vigore il 25 Maggio 2018 
Recepito in Italia da D.lgs 101 del 2018, in vigore dal 19.9.2018 

N O V I TA’  
Diritto all’accesso dei dati - Notifica delle violazioni - Diritto all’oblio - Portabilità dei dati 
Cifratura e protezione dei dati - Nomina del DPO 
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Estrae i “dati” dal sistema gestionale e li trasforma in “informazioni” 
Struttura i dati per oggetto di analisi (acquisti, vendite, produzione, ecc.) 
Aggrega i dati al livello di dettaglio necessario 
Esclude i dati non rilevanti 
Rende “navigabili” le informazioni 

P E R C H E ’  L A  B I  

C O S A  FA  L A  B I  

Sistemi gestionali producono e memorizzano un elevatissimo quantitativo 
di DATI. 
Diverse fonti, diversi formati, diverse caratteristiche. 
Quante INFORMAZIONI le aziende riescono a sfruttare? 
L'analisi dei dati diventa sempre più fondamentale. 
I report standard sono spesso insufficienti o non corrispondenti alle 
esigenze aziendali.  
È per questo che la Business Intelligence può essere considerata uno 
strumento indispensabile per il supporto alle decisioni, e tutte le aree 
funzionali dell'Azienda possono beneficiarne. 

BUSINESS INTELLIGENCE 
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CONTATTI 

Viale   Corassori 62, 41124    Modena 

P H O N E  
+ 39 059 342651 

E M A I L  
info@studiopenta.it 

W E B S I T E  
W W W .STUDIOPENTA.IT 

Via   Caselline 633, 41058    Vignola 
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GRAZIE 
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